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مسااییی دو ه. ترکمنستان یکی از نزدیک ترین و در عین حال کم رقابت ترین بازارهای صادراتی ایران در آسیای مرکزی است
گان و کشور، روابط تجاری مناسب و نیاز این کشور به واردات بسیاری از کالاهاا، ررصات ارزنامنری را بارای تونیرکننار

ات باه اگر قصر توسعه بازارهای صادراتی خود را داریر، آننایی باا مزایاای صاادر. صادرکننرگان ایرانی ایجاد کرده است
.ترکمنستان می توانر در تصمیم گیری نما نقش مهمی دانته بانر

همساییی و کاهش هزینه های حمل ونقل. ۱
حمل ونقال این نزدیکی باعث می ناود هزیناه. یکی از مهم ترین مزیت های صادرات به ترکمنستان، مرز مشترک با ایران است

نجساتیکی در کاهش هزینه های. زمینی نسبت به بسیاری از بازارهای هرف کمتر بانر و کالا در زمان کوتاه تری به مقصر برسر
.نهایت به ارزایش قررت رقابت صادرکننرگان ایرانی کمک می کنر

نیاز بالا به واردات کالا. ۲
راولادی، کالاهایی ماننر مصاان  سااختمانی، موصاولات. اقتصاد ترکمنستان در بسیاری از حوزه ها به واردات وابسته است

ساتنر کاه تجهیزات صنعتی، مواد غذایی، موصولات پترونیمی، نوازم خانیی و برخی موصولات کشاورزی از جمله اقلامی ه
ای جریار این موضوع ررصت خوبی برای نرکت هایی است که به دنبال بازاره. ظرریت مناسبی برای صادرات از ایران دارنر

.هستنر
دسترسی به بازار آسیای مرکزی. ۳

ی بارای توساعه ترکمنستان تنها یک بازار مصرف نیست؛ این کشور به دنیل موقعیت جغراریایی خود، می توانر مسایر مناساب
ر و ایجااد حضور مورق در بازار ترکمنستان، زمینه ناناخت برنا. همکاری های تجاری با سایر کشورهای آسیای مرکزی بانر

.ارتباطات تجاری در منطقه را نیز رراهم می کنر
رقابت کمتر نسبت به بسیاری از بازارهای منطقه. ۴

بزرگ منطقه در مقایسه با برخی بازارهای صادراتی، رقابت در بسیاری از بخش های بازار ترکمنستان هنوز به انرازه کشورهای
انس بیشاتری نرکت هایی که با برنامه ریزی مناسب، نناخت بازار و بازاریابی حرره ای وارد این کشور نونر، ن. رشرده نیست

.برای جذب مشتریان جریر و ایجاد همکاری های بلنرمرت خواهنر دانت
ررصت مذاکره مستقیم با خریراران از طریق نمایشیاه های تخصصی. ۵

یاه ها این امکان را نمایش. یکی از مؤثرترین راه های ورود به بازار ترکمنستان، حضور در نمایشیاه های تخصصی بین انمللی است
من دیارار کارده، رراهم می کننر که تونیرکننرگان ایرانی برون واسطه با واردکننرگان، توزیع کننرگان و سرمایه گذاران ترک

ابی از این روش معمولاً سریع تر از بازاریا. موصولات خود را معرری کننر و مذاکرات تجاری را به صورت حضوری انجام دهنر
.راه دور به ایجاد اعتماد و عقر قراردادهای تجاری منجر می نود

جمع بنری
جااری، یکای از بازار ترکمنستان به دنیل نزدیکی جغراریایی، نیاز به واردات، هزینه مناسب حمل ونقل و ررصت های گسترده ت

ق نیازهای با این حال، مورقیت در این بازار نیازمنر نناخت دقی. مقاصر جذاب برای صادرات کالاهای ایرانی موسوب می نود
.مشتریان، انتخاب روش مناسب ورود به بازار و ایجاد ارتباط مستقیم با خریراران است

سال تجربه در برگزاار  مااشگزهاه یا  تصییز    ۴۰با بیش از نرکت بازرگانی بین انمللی پارس پیاه تجارت 
ا فرایم   ا راسیا، شراشط حضور شرکت یا  اشرام  در مااشگهاه یا  معتبر ترکانستان ر CISبین الالل  در کگوریا  

انسزتان را اشن مجاوعه با ارائه خدمات اجراش ، مگا ره   پگتیبام ، مسیر  ر د کسب  کاریا به بازار ترک. کرده است
.یاوار م  کند   فرصت توسعه صادرات را برا  تولیدکنندگان   صادرکنندگان اشرام  افااشش م  دید

بداند باید صادرکننده هر که ترکمنستان به صادرات مزیت 5

شرکت بازرگام  بین الالل  پارس پهاه تجارت 
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